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ostať dobrý nápad nie je 
automatická záruka úspe-
chu. Aj inovatívny a vý-
hodný produkt potrebu-

je v prvom rade kupca, ktorý ho do-
káže patrične oceniť. Sú prípady, keď 
treba v snahe nájsť zákazníka prejsť 
doslova na druhý koniec sveta. Po-
dobný je úspešný príbeh spoločnos-
ti Proteng z bratislavských Podunaj-
ských Biskupíc.

Na prvý pohľad neveľká firma má 
veľký potenciál. Už dnes sa môže po-
chváliť výrobným závodom v zámo-
rí, a aj keď doma na Slovensku o nej 
vie zatiaľ len málokto, v Amerike ju 
považujú za priekopníka vo vývoji 
protipožiarnych systémov. Referen-
cie zbierala v oblasti automotive, le-
tectva, ale aj v armáde či IT firmách. 
Dnes sa so svojím produktom vracia 
v plnej sile domov.

Nápad zapálila náhoda
Cesta bratislavského podnikateľa 
Romana Malovca k biznisu s proti-
požiarnym zabezpečením nebola 
priama. Vzišla z lásky k autám. Je-
ho podnikateľské začiatky sa spája-
jú s dizajnovými úpravami áut. Tu-
ning – to je okrem zlepšovania tech-
nických parametrov auta úpravami 
pod kapotou aj nápaditá obmena lí-
nií karosérie, mnohokrát pridávaním 
komponentov, ktoré sa vyrábajú na 
mieru. „Celé to vzniklo okolo roku 
2000. Vtedy sme ako firma praco- Fo
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Bratislavčan ohúril Ameriku 
hadičkou proti požiarom
Jedinečný vynález s obrovským potenciálom bráni požiaru v autách, lietadlách,  
IT firmách aj elektrárňach

 Vladimír Maťo

D

680 %
rast tržieb zaznamenala v roku 2017 
firma Proteng so špecializáciou na 
protipožiarnu ochranu
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Primárnym 
c i e ľ o m systé m u 
j e s c h l a d i ť 
p r o st r e d i e  
e šte s kô r, n e ž 
p l a m e n e vô b e c 
v yš ľ a h n ú

vali na výrobe kompozitových kom-
ponentov do áut,“ spomína šéf fir-
my Proteng R. Malovec. Jeho kompo-
nenty okrem tuningu nachádzali aj 
všednejšie uplatnenie. Vyrábal rôz-
norodé súčiastky napríklad pre au-
tobusy mestskej hromadnej dopra-
vy. Pri podobnej spolupráci sa za-
čala, viac-menej okrajovo, aj debata 
o tom, aké systémy sa vo svete použí-
vajú na predchádzanie požiarom. Tie 
sa totiž v preťažovaných vozidlách, 
akými sú autobusy mestskej hromad-
nej dopravy, z času na čas nevyhnut-
ne objavia.

Pátranie po technickom rieše-
ní chrániacom autobusy pred rizi-
kom požiaru zaviedli výrobcu kom-
pozitných dielcov najskôr k produk-
tom veľkých firiem, ktoré vyvíjajú 
protipožiarne systémy pre pretekár-
ske špeciály. Šlo pritom o sofistikova-
né mechanizmy tvorené množstvom 
rôznorodých súčiastok.

Inovácia takmer 
vyhasla

„Na začiatku bol hasiaci systém tvo-
rený tlakovou fľašou a tenkou plas-
tovou hadičkou naplnenou hasiacim 
plynom. Keď tá prehorela, plyn sa 
uvoľnil von,“ opisuje prvotné inšpirá-
cie R. Malovec. Drahá tlaková nádrž, 
dýzy a ventily mu však pripadali prí-
liš nákladné a ťažko udržiavateľné na 
to, aby ich mohol ponúknuť autobu-
sovému dopravcovi.

„Začali sme sa zamýšľať nad tým, 
či by sme sa tej tlakovej fľaše a venti-
lov nemohli zbaviť. Odrazu sme pra-
covali už len so samotnou plastovou 
hadičkou a ukázalo sa, že je to dobrá 
myšlienka,“ dodáva inovátor, držiac 
v ruke neveľkú rúrku z bieleho plas-
tu, v ktorej len drobná vzduchová 

bublinka napovedá o prítomnosti te-
kutiny. Vývoj hasiacej rúrky však bol 
popri vtedajšej hlavnej činnosti mo-
toristického podnikateľa len akousi 
„bokovkou“. Aj keď prvé 
testy ukázali, že nápad by 
mohol fungovať, ešte na 
niekoľko rokov ostal len 
kuriozitou ukrytou v zá-
suvke pracovného stola.

Roky plynuli a  jed-
nu biznisovú príležitosť 
striedala ďalšia, hoci bez 
obdobného úspechu. Až 
zhruba po pätnástich ro-
koch od prvotnej myš-
lienky prišlo rozhodnutie 
oprášiť opomenutý vynález. Rozbe-
hol sa kolotoč certifikácie a získava-
nia patentovej ochrany. Následne sa 
produkt mohol začať uchádzať o pria-
zeň zákazníkov. Ani početné pred-
vádzacie akcie a účasť na miestnych 
veľtrhoch však firme nepomohli pre-
sadiť sa na domácom trhu. Je zará-
žajúce, že jednoduchému riešeniu 
v tom čase na Slovensku nik nechcel 
uveriť natoľko, aby firme zadal pre-
lomovú objednávku.

Úspech vzbĺkol  
za oceánom

V roku 2017 tím firmy Proteng po-
silnil podnikateľ Dušan Malý, býva-
lý majiteľ slovenskej pretekárskej au-
tomobilky Praga Cars. Ten inováciu 
vyviezol do zámoria. Vo floridskom 
meste Wellington vznikla dcérska fir-
ma, cez ktorú produkt uviedli na se-
veroamerický trh.

„Dušan si kúpil karavan a desať 
mesiacov s ním jazdil po rôznych zra-
zoch, kde náš produkt predstavoval. 
Práve od výrobcov zo segmentu ka-
ravanov prišla prvá väčšia americ-
ká zákazka,“ rozpráva R. Malovec. 
Mladej firme sa už v priebehu prvé-
ho roka podarilo zabezpečiť niekoľ-
ko tisíc karavanov.

Referencia zo sveta obytných vo-
zov na seba rýchlo upriamila pozor-
nosť. O produkt firmy Proteng sa zra-
zu začali zaujímať aj štátne agentúry 
a zložky. Protipožiarny systém od slo-
venskej firmy tak už v roku 2018 in-
štalovali napríklad aj do policajných 
áut v Miami. Zákazky začali pribúdať 
aj od armádnych zložiek.

Veľký dopyt po hasiacich hadič-
kách motivoval na rozšírenie pô-
sobenia. Firma pred rokom v Spo-
jených štátoch spustila montážnu 
linku. „Keď sme systém ponúkali 
s označením Made in Europe, zda-
lo sa im to príliš lacné. Dnes použí-
vame označenie Made in USA, cena 

je o dvesto dolárov vyššia 
a všetci sú spokojní. To je 
Amerika,“ opisuje s úsme-
vom špecifiká zámorské-
ho trhu majiteľ firmy. Aj 
v hospodárskych výsled-
koch slovenskej pobočky 
sa zmena smerovania pre-
javila prakticky okamžite. 
Firma z roka na rok do-
kázala zvýšiť tržby z ne-
celých šesťdesiat na viac 
ako 450-tisíc eur. Keďže 

firma robí väčšinu tržieb v zámorí, 
slovenská časť je len zlomkom cel-
kového obratu.

Schladiť možno 
čokoľvek

V porovnaní s konvenčnými systéma-
mi má hasiaca hadička od firmy Pro-
teng nespornú výhodu. Okrem auto-
mobilov ju totiž možno využiť prak-
ticky kdekoľvek, kde by požiar mohol 
napáchať škodu. Na hasenie používa 
špeciálnu chemikáliu, heptafluórpro-
pán, ktorá nie je vodivá. Po uvoľne-
ní nastane reakcia, počas ktorej sa 
prostredie schladí a zároveň sa po-
hltí kyslík, čím sa prípadný požiar 
uhasí. Hasiaci systém tak dnes chrá-
ni napríklad aj servery, na ktorých 
sa uchovávajú cenné údaje, strojo-
vé vybavenie výrobných podnikov 
či elektrické rozvodne. „Plyn je ne-
škodný, dokonca sa pre svoj chladi-

Hospodárenie Protengu na Slovensku (tis. €)
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Vývoj hasiacej rúrky bol spočiatku len akousi „bokovkou“. 
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vý účinok v nižšej koncentrácii pou-
žíva v re spirátoroch pre astmatikov,“ 
vysvetľuje R. Malovec.

Primárnym cieľom systému od fir-
my Proteng dokonca nie je ani tak 
uhasiť vzniknutý požiar, ako schla-
diť prostredie ešte skôr, než plame-
ne vôbec vyšľahnú. Pou-
žitá hasiaca látka je teda 
ideálna na chladenie jem-
nej elektroniky či dokon-
ca archívov a  vzácnych 
umeleckých diel. Kým 
bežne používané hasia-
ce prášky sa na rozpále-
ný povrch priškvaria a vo-
da ich znehodnotí úplne, 
chladivý plyn sa bez zvyš-
ku a bez stopy rozptýli.

Podľa cieľa dokáže 
Proteng parametre vý-
sledného produktu pri-
spôsobiť. Špeciálny plast, 
z  ktorého je zariadenie 
vyrobené, sa taví pri rôz-
nych teplotách. Teplota, pri ktorej sa 
systém aktivuje pod kapotou auta, už 
môže byť v serverovej skrini privyso-
ká a spôsobiť jej nenávratné poško-
denie. Materiály firma odoberá od 
dôsledne vybraných dodávateľov, no 
montáž realizuje na vlastnej linke.

Zapálení pre dobrú vec
Aj keď má dnes firma Proteng v ru-
kách úspešný a jedinečný produkt, 

s vývojom a výskumom ani zďaleka 
neskončila. „Teraz vyvíjame a testu-
jeme hasivo, ktoré bude možné pou-
žiť aj pri hasení lítia,“ hovorí R. Malo-
vec s tým, že novú látku by chceli byť 
schopní vyrábať vo vlastnej réžii. Cie-
ľom je, aby firma dokázala ponúknuť 

riešenie aj pre čoraz dyna-
mickejšie rastúci segment 
elektrických áut. Batérie, 
z ktorých sú napájané mo-
tory, totiž v  prípade po-
žiaru vygenerujú násob-
ne väčšiu teplotu, a aj keď 
súčasná technológia doká-
že prostredie schladiť a ri-
ziko vzbĺknutia znížiť, jej 
účinnosť nemusí byť do-
statočná.

Firma aktuálne inten-
zívne pracuje aj na zvý-
šení certifikácie pre svoj 
protipožiarny systém. 
Už dnes síce má skúse-
nosť s jeho inštaláciou do 

lietadiel, zatiaľ však najmä do his-
torických exponátov odstavených 
v bezpečnom prostredí múzeí a vý-
stavných hál. Ambíciou Slovákov je 
presvedčiť o  spoľahlivosti aj ame-
rické letecké úrady, vďaka čomu by 
mohli pred prípadným požiarom za-
čať chrániť aj komerčné lietadlá v ak-
tívnej prevádzke.

Najnovšou pripravovanou inová-
ciou je mobilná aplikácia. Protipo-
žiarny systém je totiž možné umiest-

„Používame 
označenie Made 

in USA, cena je 
o dvesto 

dolárov vyššia 
a všetci sú 
spokojní.“ 

Roman Malovec
vynálezca a šéf firmy 

Proteng

niť aj do nehnuteľností, napríklad re-
kreačných chát či apartmánov alebo 
do jácht, ktoré nie sú celoročne pod 
stálym dozorom, a to vďaka prepoje-
niu systému s vysielačom, ktorý po-
užívateľa v prípade incidentu a akti-
vácie zariadenia okamžite upozorní. 
Spoločnosť Proteng by službu chce-
la uviesť na trh v dohľadnom čase, 
len čo ukončí rozbehnuté  rokova-
nia o spolupráci s tunajším popred-
ným telekomunikačným operátorom.

Žiarivý návrat domov
Aby získal uznanie doma, R. Malovec 
musel svoj inovatívny výrobok poslať 
na skusy až do ďalekej Ameriky. Zá-
morské dobrodružstvo však prinieslo 
ovocie a dnes sa už začínajú zbierať 
aj zákazky od slovenských zákazní-
kov. „Do našej americkej pobočky sa 
nám ozvali napríklad aj z firmy Aero-
mobil. A ostali veľmi prekvapení, keď 
im povedali, že centrála firmy Pro-
teng sídli na Slovensku na vedľajšej 
ulici,“ smeje sa R. Malovec.

Nenápadná hadička naplnená 
hasiacou látkou tak pomáha naprí-
klad narovnať aj pokrivenú povesť 
Železničnej spoločnosti Slovensko 
(ZSSK), ktorej horiace vlaky sa v mi-
nulosti neraz stali terčom kritiky 
a posmechu. Flotilu vozidiel má pro-
ti vzbĺknutiu zabezpečenú aj Národ-
ná diaľničná spoločnosť, dopravný 
podnik v Bratislave a Košiciach, au-
tobusoví dopravcovia Blaguss, Slo-
vak Lines a Arriva či smetiari z OLO, 
ktorí takto okrem áut predchádzajú 
riziku požiaru aj v spaľovni. O spo-
ľahlivosti systému svedčí nemálo zá-
kaziek od ozbrojených zložiek via-
cerých členských štátov Severoatlan-
tickej aliancie.

Jednoduchosť riešenia zvádza 
ku kopírovaniu, priznáva R. Malo-
vec. „Kedysi ma to veľmi hnevalo, 
chodil som po firme nervózny ako 
lev v klietke. Dnes je mi to už jedno, 
lebo vidím, že podobné pokusy sú 
kvalitou vždy ďaleko za nami,“ hovo-
rí úspešný vynálezca. Keďže „rých-
lokvasení“ konkurenti sa nemôžu 
oprieť o roky výskumu a testovania, 
ich produkty v praxi zlyhávajú. „Ak 
niekto v snahe trocha ušetriť siahne 
po neoverenom výrobcovi, v prípa-
de incidentu sa mu to môže mnoho-
násobne vypomstiť,“ konštatuje R. 
Malovec. Mnohí zákazníci, sklamaní 
konkurenciou, tak napokon predsa 
len končia pri jeho výrobku. 

A m b í c i o u 
S l ová kov j e 
p r e sve d č i ť 
o s p o ľ a h l i vo st i 
a j a m e ri c ké 
l e te c ké ú ra d y, 
vď a ka čo m u by 
m o h l i c h rá n i ť 
ko m e r č n é 
l i e t a d l á 

V súčasnosti firma pracuje na hasive, ktoré bude možné použiť aj pre segment elektrických áut.
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